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Ristrutturazioni in costante crescita

"Pur condividendo | dati Ance, devo dire che per quanto riguarda il settore
idrotermosanitario le prospettive per il futuro sono buone. Infatti, anche
considerata la sostanziale situazione di stallo che il settore delle nuove
costrurioni si trova ad affrontare, per quel che riguarda I'ambito di nostro
interesse ci da tener presente la crescente richiesta di interventi di rigua-

lificazione in strutture gia esistent] cul sempre pil spesso ci troviamo a far fronte. Sulla spinta
delle agevolazioni previste dalla Finanziaria 2007, si & innescato un trend in costante crescita, per
cui tanto i privati cittadini, quanto gl Enti Pubblici hanno comindato e continuano a richieders
interventi capaci di rendere maggiormente efficienti impianti che si stavano ormai rivelando
ohsoleti. La possibilita di detrarre parte delle spese sostenute per la riqualificazione da un lato,
la presa di coscienza che investire in un impianto maggiormente efficienta significa risparmiare
denaro e risorse dall’altro, si sono rivelati due leve determinanti e significative per tutto il 2007.
Due fattori che, ad oggi, sembrano destinati a influenzare anche tutto il 2008, consentendoci
quindi di guardare in maniera ottimistica alle prospettive di mercato per Fanno a venire®,

nell'atmosfera di sostanze inquinant, in particolars
I'amudride carbonica prodotta dafla combustione e
carbane, petrolio e gas, | rischi per il nostro plancta
2 per ke generaziont future saranno elevatissimi

In questo contesto, & fondamentale la scelta delle
font da utilizzare per la produzione i energla.
Irnvestine nelle fonti enengetiche nnnovabili @ sicura-
mente un'cpportunita per gh operaton del settore
immaobilians, dai costrutton al progettist, dagh instal-
latori ai forniton di senvizi, por mantenere la progria
quata di mercato. E necessario, percit, camibiare i
proprio atteggiamento imestenda in formazione per
crearst quella competenza tecnsca e normativa, per
affrontare questo imponante mercato con la dovuta
professionzlta, La cescita del settore edilizo n questi
ultirni anni ha, altresl, generato una nuowva offerta di
prodott edil e di soluzioni tecnalogiche che hanno
contribuilo & dare valore agaiunto alle abitamoni,
permettendo di intervenine semipre pidl spesso con
attnitd o ngualificazione, ammodermamento @ mani-
terzione degl immaobill esistent, sviluppando diversi
settori della fillera come quello idrotermasanitanio,
elettronico ed elettrotecnico.

La sfida che oggi si pone, per ghi addetti ai kavor,
& guella i raggiungere la massima integrazione,
ottimizzando | diversi sstemi che si sono evoluti
nell'impiantistica domestica con 'awento delle
nucve tecnologee.

Un ruolo particolarmente importanie assume, in
questo contesto, la figura del tecnico installatore,
chie diviene un vero e progno ~architetto di impsan-
to”, ossia un consulente del chente a cul @ nchiesta
a conoscenza tecnica necessaria per presentare
in mamera sempice ed efficace una solumone di

impianto evolutodntelligente, che possa consentire
& van apparat present nella casa di integrarsi
dialogare tra loro senza particolan agaravi di costo
rispetto a quanto realizzato finora con Fimpanistica
tradizionale. Eurcsatellte, in collaboraszione con
agiende leader, ha sviluppato la propria proposta
formativa in grado di affrontare in modo completo
questa necessita o negragone, attraverso percors
formativi personalizzati nel settare della domotica,
defle fonti energetiche rinnovabal (impiant fotowal-
taic @ solare termicel, dal*home networking e delle
telecomunicazioni televisive terestri e satellitan”.

Franco Marganty,
covsigiiens delegato

e responsabile polnche
covmerciall Morganti

Mon abbiamo registrato rallentamenti

“Dopo un trand di orescita durato guasi nove anni,
Il mercato dell’edilizia nazionale sta mostrando segni
b rallentamento, per ka concomitanza o una sene di
fattan esterni ad esso, ma che influsnzana soprat-
tutto la domanda del mercato privato, chee in guest
ane & stato il settore di crescita trainante,
Laumento del costa del denara, ke ripercussioni sui
mutui & tasso variabile, I'etosione determinata dagh
aumenti del costo defia wita, la situazione generale
di incerterza econgmica sono tutt element) che

pesano sull’'andamento complessiva del mercato
immaobiliare. Ci nonostante, per quanto o iguarda
come azwenda, anche per i fatto che | nostn sono
prodatt di consumo, non abbamo ad oo regstran
partcolan rallantamenti nedl'andamento delle vencdite,
né d sona in previsione a breva,

Il posizonamento di leader di mercato, scquisito in
quiesti anni grazie a una politica di quakta & mnova-
zione di prodotto, di partnership con il punto vendita,
di ampliaementa della gamma e di supporto alla rete
distnbutiva, ¢ pone in una condizione di relativa
tranguillita, anz sempre pid | nostri centi ncercano,
i situaznoni i mencato come quefla attuale, la pos-
sibilita dh avere Ln unico interloculone per un range
amiped di prodott e di favonre il sell out del punto
vendita con una sefie di inizxative promozionall e di
merchandising che noi da tempo perseauaama. In
questi anni, inoltre, abbiamo registrato un aumento
della nostra preseniza anche nella grande distibuzio-
ne, che si rivolge prevalentemente ad hobbisti e pro
consumer Infine, | costante aumento della guota di
mercato destinata adl'estero (oggi il 30%), dovuta
A Und SEMpre MagQione pernetrazione mei mencat
tradmaonal edl emergenti, & pone & nparm da possibili
oacillazioni del mercalo nazonale”

Davidle Frasson,
direfiore commenciale
e soco of AOE

Prolezioni precccupanti,

qualche nota positiva nel radiante
“Analizzando | dati dell'Ance e le prosesion per #
mercato dell'edilizia nel 2008, nteniamo i poter
affermare che questa tendenza si riflettera in gene-
rale anche sullimpiantistica, Con tutta probabilis
il camipo degli immanu radianti sara toeccalo da
questa flessione in tono minone graze alla crescente
richiesta di queste nuove soluzioni impiantistiche e
alla lore possibaita di utilizzo nelle ristrutturazion,
oitre che nelle nuove costruzioni, Altr mportanti
margini di crescita possono essere dati in particolare
dai ssterni radianti a soffitto e a parete, ideali oltre
che nel residengiale soprattutto nel settone termano,
pubblico e privato.

E impartante poi sottolineans I'attenzione & Minte-
resse sempre maggione del mercato e dell’'opsnione
pubblica verso wite quelle tecnologie (il radianta tra
queste) volte a garantire il risparmio energetico degll
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